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Beraten und verkauft?

erater sind auf der Beliebtheits-
skala in den offentlichen Medien
Il g veit unten. Das so-
eben erschienene Buch von Thomas
Leif »Beraten und verkauft« schlagt
opportunistisch in diese Kerbe und ver-
unglimpft pauschal die ganze Branche.
In diesem Punkt ge'“‘( es den Beratern
nict 2VErsorgern.
Auch dies en bezliglich ihrer ge-

sellschaftliche iebtheit schon bes-
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Geschdiftsfiihrer der Als mich die ew vor wenigen ;ag{f"-

E-Bridge Consu.l’rr'ng bat, einen Kommentar zum Thema Be-

GmbH, Bonn

1abe ich zunédchst
P t r, ausgewogen
iber die eigene Zunft z |>d|f’|L en. Aber ein Kom-
mentar darf Position beziehen. Deshalb drei kurze
Thesen:
1. Berater sind
als ihr Ruf. Bei
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Jieversorger — besser
. gesellschaftliche
Aufgaben. Die einen sorgen fir eine zuverlassige
und ausreichende Versorgung mit Energie, die an-
deren sorgen als Schmiermittel zur Verringerung
von »Reibungsverlusten« und verhindern »Kolben-
fresserc. I:’.ur_.L mit grollem Engagement und Lei-
denschaft.

2. Berater konnen — vorausgesetzt sie besitzen
die erforderliche Kompetenz und Erfahrung — ei-
nen deutlichen Beitrag zur Lésung der heutigen
rausforderungen in der Energiewirtschatft lie-
fern. Drei kurze Beispiele
a) Obwohl die Bur
eine Herkulesaufgat

o

reizregulierung

\etzagentur zweifelsohne
ei der Entwicklung der An-
g geleistet hat, hat das vorgestellte
Konzept noch einige Schwachstellen. Diese miis-
sen m.ﬂgel“ﬂs ert werden, mochte man auch wei-
terhin eine sichere und nachhaltige Energieversor-
gung gewdhrleisten.
b) Die Energieversorger stehen vor immensen
Kosteneinsparprogrammen, die eine grundsatzli-
che Weiterentwicklung ihrer b'b|’1&’|’|'36‘1 Planungs-
und Betrie bsmdm% DITD’C'PFI“u Neue risikobasierte
Methoden sind z Entscheidungshilfe fir
Neu- und Ersam|'|\.fes‘=:tzo;“-.er'| erforderlich.
c) Die Energieversorger missen ihre Risiken bei
der Beschaffung von Energie absicher
h neue Kraftwe I“‘%Dfd“_kl(— Bera
all diesen Themen entscheidende Unterstiitzung
als Initiator, Katalysator oder Umsetzer bieten.

3. Gute Beratung wi

ter konnen in

ird sich zunehmend in Rich-
tung Partnerschaft entwickeln. Eine Geschéftspart-
nerschaft, die durch Vertrauen, Spalk an der Zu-
sammenarbeit und Erfolg in der Umsetzung ge-
pragt ist.
Heute boomt das Geschéft. Sowohl bei den Ener-

gieversorgern, als auch bei den Beratern. Die Zei-
rlw 1 stehen allerdings auf Verdnderung. Die erwar-
teten Renditen in den néchsten Jahren deuten nach
unten. Wir sind deshalb alle gut beraten, mit viel
Sorgfalt den richtige wahlen. Viel Erfolg!




